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今月のメニュー 

１． 今月の特集 ： エクステージ株式会社（EXS） 

２． ビジネス・プログレス ： ティアンドエスグループ５年間のあゆみ 

３． 今後のスケジュール 

 

いつもお読みいただき、ありがとうございます。 

T&S Monthly Newsを通じて、様々な情報を発信してまいります。 

今月の潮風みらい通信は、エクステージ株式会社についてご紹介します。ビジネス・

プログレスでは、ティアンドエスグループの５年間のあゆみについて取り上げます。 

１． 今月の特集 ： エクステージ株式会社（EXS） 

エクステージ株式会社（EXS）が当社グループにグループインして半年が経過しました。

この半年の EXSのあゆみ、経営理念、今後の取り組みについてご紹介いたします。 

■ 半導体カテゴリーにおける協業がきっかけ 

当社グループへのグループインは、EXSが当社グループの主要顧客である半導体メーカーのシステム開発において協業を行

っていたことがきっかけでした。その高い技術力をさらに昇華させ、ともに成長できることを相互に確信し、2025年 1月に

グループインしました。 

■ ８月１日付で労働者派遣事業許可を取得 

当社グループでは、お客様のご要望に応じ、請負契約、SES契約、派遣契約の契約形態で情報シ

ステムの開発や運用保守等の ITサービスを提供しています。EXSにおいても、派遣契約で業務

を行うためには厚生労働省からの許認可が必要であり、この度 8月 1日付で労働者派遣事業許

可を取得いたしました（許可番号：派 11-301786）。これを機に様々な契約形態による ITサー

ビスの提供に一層力を入れてまいります。 

■ 新規顧客開拓により新たな取引先との取引が開始 

EXSでは、既存の半導体顧客に限らず、積極的に新規顧客開拓を行っております。 

当社グループにグループインを果たし、ティアンドエス株式会社とのコラボレーションによりエヌ・ティ・ティ・コムウェア株式会

社（NTTコムウェア、本社東京都、黒岩真人代表取締役社長）との取引を開始しています。この案件は、大手通信会社の業務系

共用端末において、情報システムセキュリティ対策ガイドラインに基づいたセキュリティ対策機能を提供するもので、端末の共

用化やソフトウェア認証基盤の統一化により開発コストと維持運用コストの縮減及びセキュリティ負担の軽減を実現するもの

です。また、セイコーソリューションズ株式会社（本社千葉県、関根淳代表取締役社長）との取引も開始しました。この案件は、営

業支援システムを中心とした老朽化した基幹システムを ERPパッケージへリプレースするもので、弊社技術者が上流工程か

ら参画しております。当社グループの事業拡大に貢献すべく積極的に顧客開拓を推進してまいります。 

■ 経営理念と今後の取り組み 

EXSでは「AIに負けないクリエイティブな思想を持ち、コミュニケーションを重ねて

作り上げる、痒い所に手が届くソリューションサービスをお客様に提供し続ける企業」

を基本理念に掲げ事業を展開しています。 

社員の 8割がインフラ技術者、2割が開発技術者という技術力に特化した構成とな

っていますが、技術力だけでなく、オン（仕事）とオフ（プライベート）をきっちり分け、

効率的で品質の高い仕事を行い、定時後や休日は社員それぞれが有意義な時間を満

喫できるような企業を目指しております。そのために将来の会社を牽引するリーダー

候補の養成、マネジメント力の強化、人材育成やプロジェクト管理の強化に積極的に

取り組んでまいります。 



-------------------------------------------------------------------------------------------------- 

ティアンドエスグループ株式会社 経営企画 IR部 

Email / pr@tecsvc.co.jp                       URL  / https://www.tecsvc.co.jp/ 
-------------------------------------------------------------------------------------------------- 

２． ビジネス・プログレス ： ティアンドエスグループ５年間のあゆみ 

ティアンドエスグループ株式会社は、２０２０年８月７日に東証マザーズ（現グロース）市場に上場を果たし、５年が経過しました。

当社設立以降、従業員と共に事業の成長と拡大に取り組んでまいりました。とりわけ、上場後のこの５年間については過去最

高収益の継続、ホールディング化の実現など、更なる成長に向けて日々邁進してまいりました。２０２５年９月期の通期目標と

して売上高４０億円、経常利益７億５千万円を掲げています。上場時と比較すると、売上高は１．７倍、経常利益は２．４倍を超え

る値です。今期も残すところわずかですが、この通期目標の達成に向け、従業員一同全力を挙げて業務に取り組んでおります。 

 

 

３． 今後のスケジュール 

 10月 15日 T&S Monthly News 潮風みらい通信 202５年 10月号発刊 

 

それでは来月号もよろしくお願いします！   

メール会員募集中。 登録はこちらから ⇒ https://www.magicalir.net/4055/mail/index.php 

２０２０年 ２０２１年 ２０２２年 ２０２３年 ２０２4年 ２０２5年9月期

１１月期 １１月期 １１月期 １１月期 9月期 第３四半期実績

売上高(百万円) 2,266 2,732 3,256 3,442 2,980 3,033

営業利益(百万円) 304 412 617 643 519 533

経常利益(百万円) 304 419 626 648 520 534

１株当たり当期純利益(円) 35.95 39.42 58.14 62.61 42.40 46.44

１株当たり配当金(円) 3.4 4 6 6.55 8 10（通期見込み）

子会社数 ー ー ー ー 2 4

従業員数(人) 267 296 304 307 332 366
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